Kundraknare

- Anvandningsomraden och férdelar

Foérdelar och moéjligheter, varfor ska vi ha kundriaknare?:

- N&r pa dagen ar det mest kunder i butiken? Hjalper er att planera bemanning

- Hur manga besékare handlar? jamfér besdksantalet med antalet genomférda kdp

- Jamfér antalet bes6k / genomférda forséljningar 6ver dagen, behévs mer personal?
- Ger direkt svar pa annonsering, gav den énskad effekt?

- Har det blivit fler kunder efter ombyggnad?

- Valde vi ett A-lage till var senaste butik?

- Overblickar snabbt hela kedjans butiker samtidigt

- Talar om vilken entré som ar mest utnyttjad

Det &r mdjligt att ansluta vara kundréknare till flera entreér samtidigt och kan séarskilja
vilken passage som ar nyttjad mest och nar. Bra for kdpcentra och liknande lokaler med
flera entreér.

Statistics for Office Multiple counters

17/3 18/3 19/3 20/3 21/3 22/3 23/3 24/3 Average
Visitors 40 8 56 82 0 0 37 3 32
Buyers 18 4 20 22 0 [ 26 3 14.57
Did not buy 22 4 27 60 0 0 11 0 8.86
Turnover 234 348 2494 176 0 0 780 137 59557
Conversion rate 45% 50% 52% 27% 100% 100% 70% 100% 32%
Average basket 13.0 87.0 8.0 80 0.0 0.0 30.0 45.7 38.52
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